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2007 yılına “Alternatif Finans ve Ticaret Sistemi Barter” damgasını vurdu
Türk Barter iş dünyasına

çözüm oldu
Alternatif Finans ve Ticaret Sistemi’nin Türkiye’deki öncüsü Türk Barter, 2007 yılında da çözüm olmaya devam etti. 2007 yılını bir önceki yıla göre %15 büyüyerek, 3500 üye ve 325 milyon YTL işlem hacmiyle kapatan Türk Barter, proje odaklı ve her firmaya özel inovatif yaklaşımıyla Türk iş dünyasının finans ve ticaretine çözüm oldu.
Türk Barter, Türkiye Ekonomisi’nin ikinci altı aylık döneminde yaşadığı seçimler atmosferinde daralan ve nakit sıkışıklığı içinde bulunan iş dünyasına pazarlamadan-finansmana ticaretin tüm alanlarında yaşadığımız sorunlara çözüm üretmeye devam etti.

Ticari ilişkilerin gelişmesinde 2007 ve Barter Sistemi

Kurulduğu günden beri binlerce firmaya alternatif finans ve ticarette çözüm üreten Türk Barter, üretimden finansmana 2007 yılında %90 Pazar payı, 3500 üyesi, 325 milyon YTL işlem hacmi ve bir önceki yıla oranla %15 büyümesiyle öncü olmaya devam etti. Gerçekleşen işlem hacminin ağırlıklı olarak %29’unu inşaat, %18’ini Medya, %15’ini perakende alanında yoğunlaştığı Barter Ortak Pazarı’nda Türk Barter, Türk Ekonomisi’nin büyümesinde alternatif bir sistem olarak Barter’ın nasıl kullanılabileceğini de bu dönemde göstermiş oldu.
Türk iş dünyasının yatırımlarında ve büyümesinde en önemli değerlerinin para değil, ürettiği mal ve hizmet olduğunu bununla ticaretini ve finans kaynaklarını güçlendirebileceklerini ifade eden Türk Barter Yönetim Kurulu Başkanı M. Sırrı Şimşek, “Kaynakların verimli kullanılması zorunluluğu, bizi tüm dünyada tercih edilen ve kısaca “nakit yerine kaynak kullanımı” olarak özetlenebilecek alternatif finans ve ticaret sistemi Barter uygulamasına götürüyor. 2007 yılında Türk Barter daralan piyasalarda üretimden satışa, yatırımlardan tahsilata kadar birçok alanda Barter Sistemi ile ticaretin basit ve hemen sonlanabileceğini göstermiş oldu” dedi.

Pazarın Hakimi

2007 yılında 325milyon YTL’lik işlem hacminin adetsel bazda %30’unu perakende, %15’ini sigorta, %13’ünü medya işlemleri oluşturduğunu belirten Şimşek,”seçimler sürecinden geçen ülkemizde paranın piyasalardan çekilmesiyle birlikte iş dünyası aşina olduğu Barter işlemlerine pazarın tek hakimi Türk Barter ile gerek atıl kapasitelerini ve gerekse stoklarını satışa dönüştürerek, ihtiyaçlarını nakit ödemeden temin etmeye ve yatırımlarını güçlendirmeye çalışmıştır. 2007 yılında 1,048 yeni ve toplamda 3,500 üye ile daralan ticareti Türk Barter açarak farklı bir ekonomik derinliğin tanımını da üyeleriyle büyüyerek ortaya koymuştur. Anadolu sermayesinin gerek yatırımlarında ve gerekse medya ile satış ve tutundurmasında önemli bir fark ortaya koyan Türk Barter, yeni reklam verenleri de reklam pastasına dahil etmiştir” şeklinde söyledi.
2007 yılında Barter Ortak Pazarı Kazandı
2007’yi Barter ile kazananlar arasında yatay ve dikey büyüklüğe sahip şirketlerle beraber KOBİ’lerin de büyük bir oranda yararlandığının altını çizen Türk Barter Yönetim Kurulu Başkanı M. Sırrı Şimşek, “özellikle faiz oranlarının hala yüksek olduğu ülkemizde ürettiği ile yatırımlarını yapan KOBİ’lerimizin ülke ekonomisine de fayda oluşturmaya devam ettiğini gördük. Yetersiz kredilendirme sistemi ve tekrarlanan finansal krizlerle işletmeler, kendilerinde girişimcilik ve yenilikçilik bulunmadığı için değil, kontrolleri dışındaki makro şartlar yüzünden başarısız olmaktadır.

Yaklaşık %82 kapasite ile çalışan iş dünyasında üretim, yatırım, satış ve hızlı tahsilat ile nakte dönüşmede oldukça sıkıntılı bir yıl geçirdik. 2007 yılında alternatif finans ve ticaret sistemi ile Türk Barter, üye firmaların kendi mal veya hizmetleri ile ödeme yapabileceği takas bağlantıları oluşturmuştur. Geçtiğimiz yıl gördük ki, bu ticari takas bağlantıları, finansal pazarlar pürüzsüz çalıştığı zaman finansmanda tamamlayıcı bir araç, finansal pazarlar dengesiz olduğu zaman bunlara alternatif ticari bir araç sağlamıştır” dedi.

2007 yılı içinde Türkiye’deki yapılanmasını Kayseri ve Antalya şubelerinin açılmasıyla güçlendirdiğini belirten Şimşek, “2007 yılında bir önceki yıla oranla iş dünyası zirveleri, sivil toplum kuruluşu zirveleri ve Türk sporuna sponsorluklarla verdiğimiz destek devam etmiştir” dedi.

Türk Barter 2008 Hedefleri
2008 yılında 2007’ye oranla işlem hacminde 500milyon YTL’lik ciro hedeflediklerini belirten Şimşek, “Piyasaların 2008’in 2007’den daha iyimser olmayacağından hareketle Barter Sistemi’ne daha yakınlık hissedecek olan iş dünyasının öncelik vereceği düşüncesindeyiz. 5,000 üye hedefi ile Barter Sigorta’da 15milyon YTL, Barter Medya’da 50milyon YTL, Barter Yapı’da da 50milyon YTL işlem hacmini hedefledik.
Türk Barter sosyal sorumluluk yönünü de bir yardım kuruluşu ile birlikte ele alarak bu büyümesini üyeleriyle birlikte kamuoyunda öne çıkarmayı hedeflemekteyiz.
Özellikle Leasing ve Anadolu sermayesi ile KOBİ’lerimizin rekabet edebilme fırsatlarını da göz önüne aldığımızda 2008 yılında Barter Sistemi Türkiye’de “Bankalar Üstü” bir sistem olarak Türk ekonomisine ve iş dünyasına atıl kapasitesinden, stoklara, nakit sıkıntısından, satış ve tahsilata kadar alternatif çözüm üreten finans ve ticaret sistemi olarak daha fazla kabul göreceği inancındayız” şeklinde belirtti.
Türk Barter Kimdir?

Barter sisteminin Türkiye’de öncüsü ve güçlü bir teknolojik alt yapıya sahip olan Türk Barter, paraya alternatif bir finansman modeli olan barterın Türkiye’de yaygınlaşması için çalışıyor. Barter sistemini tüm dünyada 1 milyonun üzerinde şirket kullanmaktadır. Türk Barter, sunduğu sistemle ekonomik yaşama artı değer katmanın yanı sıra, tüm sektörlere yönelik üretimi durdurmayan, istihdamı koruyan, sermayeyi güçlendiren, parayı amaç değil araç yapabilen, risksiz ekonomi çözümü sunuyor. Türk Barter, barter havuzu olarak adlandırılan ortak pazarda, üye firmalara paraya ihtiyaç duymadan ticaret yapma ve kar elde etme imkanı veriyor Yani barter sistemi bir çok kişi tarafından algılandığı üzere bir takas ortamı değil, üye firmaların hem ihtiyaçlarını satın aldığı, hem de kendi ürettiği mal ve hizmetleri satabileceği bir finansal sistem yaratıyor. Kısaca sistem, şirketlerin nakit ödeme yapmadan ürettikleri mal ve hizmet karşılığında talep ettikleri mal ve hizmetleri almalarına dayanıyor.
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