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TÜRK BARTER, KOBİLERE DESTEĞİNİ SÜRDÜRÜYOR
Türk Barter, 2008 yılı içerisinde Türk ticaret hayatının bel kemiği olan KOBİ’lere yönelik başlattığı 500 Milyon YTL tutarındaki faizsiz krediden sonra, 5. KOBİ’ler ve Verimlilik Kongresi’ne sponsor olarak desteğini sürdürmeye devam etti. İstanbul Kültür Üniversitesi tarafından 25 – 26 Kasım tarihlerinde Grand Cevahir Otel’de, “Küresel Dinamikler ve KOBİ’ler” ana teması ile gerçekleştirilen kongrede Türk Barter, “Küresel Network’e Girmenin Yolları” başlıklı paneli ile barterın KOBİ’lere faydalarını katılımcılarla paylaştı.  Ekonominin en önemli yapı taşlarından olan KOBİ’lerin daha iyi bir noktaya gelebilmeleri ve mevcut sorunlarına farklı bakış açıları getirebilmesi için düzenlenen 5. KOBİ’ler ve Verimlilik Kongresi bu sene de yüksek katılım ile gerçekleşti.
Yaptığı her çalışmada KOBİ’lere büyük önem veren ve kredi destek paketi ile KOBİ’lere farklı bir çıkış yolu gösteren Türk Barter, sponsor olarak katıldığı 5. KOBİ’ler ve Verimlilik Kongresi’nde barter sistemini ve avantajlarını katılımcılar ile paylaştı. Oturumda KOBİ’lerin karşı karşıya kaldıkları finansal sorunlar ve bunların barter sistemi ile likidite sorunu yaşanmadan nasıl aşılabileceği konularında bilgi verildi.   

Türk Barter Yönetim Kurulu Başkanı M. Sırrı Şimşek oturumda; “ Günümüzde ekonomimizin can damarı olan KOBİ’ler pek çok sorunla karşılaşmaktadır. Bu sorunlar arasında yeterli sermayenin sağlanamaması, finans kaynaklarına rahat ulaşılamaması, rahatlıkla kredi alınamaması, yüksek faiz oranları sebebi ile maliyetlerin kontrol edilememesi ve finans kuruluşlarının hegemonyasının kırılamaması başı çekmektedir. KOBİ’ler finans kuruluşlarından kredi almak istediklerinde çok yüksek teminat isteği ve prosedür ile karşılaşmakta. Oysaki bizler KOBİ’lerden bahsederken ülke ekonomisinin en önemli yapı taşları kavramını kullanmaktayız. Bu durumda ülke ekonomisi için bu kadar önemli olduğunu söylediğimiz KOBİ’lere bu zorlukları yaşatmak yerine, pek çok konuda kolaylık tanımamız gerektiğine inanmaktayım. Türk Barter olarak 2001 yılından bu yana KOBİ’lere yönelik pek çok çalışma yaptık. Bunlardan biri de 2008 yılı içerisinde vermeye başladığımız 500 Milyon YTL tutarındaki faizsiz Kobi Destek Kredisi’dir. Bu çalışmamız ile pek çok KOBİ’ye içinde bulundukları ekonomik darboğazda çıkış yolu olmayı başardık. Biz yeni dünya düzeninde yeni finansman modelleri ile küresel networklere girmenin çok önemli olduğuna inanmaktayız. 2.Dünya Savaşı’ndan sonra Amerika’da bir ticaret modeli olarak çıkan ve günümüzde iyice yaygınlaşan barter sistemi avantajları ile en önemli yeni finansman modeli olmaktadır. Bugün ülkemizdeki barter işlem pazarının büyüklüğü 600 milyon YTL’ye, şirket sayısı ise 30’a yaklaşmıştır. Bu da barter sisteminin avantajlarının her geçen gün daha iyi anlaşıldığını bizlere göstermektedir. Burdan bir kez daha KOBİ’lerimize sesleniyorum. Gereksiz prosedürlere takılmadan, yüksek teminat talebi ile karşı karşıya kalmadan rahatça kredi desteği almak isteyen, likidite sorunu yaşamadan yatırımlarını tamamlayarak işletme kapasitelerini tamamlamak isteyen tüm KOBİ’lerimizi barter sistemimize davet ediyorum” şeklinde konuştu. 
Türk Barter Kimdir? 15 yıldır Barter sisteminin Türkiye’de öncüsü ve güçlü bir teknolojik alt yapıya sahip olan Türk Barter, 2002 yılından bu yana IRTA’da Avrupa’dan sorumlu Yönetim Kurulu Üyesi ve Barter Etik Komite Başkanı olarak bulunuyor. Paraya alternatif bir finansman modeli olan barterın Türkiye’de yaygınlaşması için çalışıyor. Barter sistemini tüm dünyada 1 milyonun üzerinde şirket kullanmaktadır. Türk Barter, sunduğu sistemle ekonomik yaşama artı değer katmanın yanı sıra, tüm sektörlere yönelik üretimi durdurmayan, istihdamı koruyan, sermayeyi güçlendiren, parayı amaç değil araç yapabilen, risksiz ekonomi çözümü sunuyor. Türk Barter, barter havuzu olarak adlandırılan ortak pazarda, üye firmalara paraya ihtiyaç duymadan ticaret yapma ve kar elde etme imkanı veriyor Yani barter sistemi bir çok kişi tarafından algılandığı üzere bir takas ortamı değil, üye firmaların hem ihtiyaçlarını satın aldığı, hem de kendi ürettiği mal ve hizmetleri satabileceği bir finansal sistem yaratıyor. Kısaca sistem, şirketlerin nakit ödeme yapmadan ürettikleri mal ve hizmet karşılığında talep ettikleri mal ve hizmetleri almalarına dayanıyor.
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